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Spécialiste en éclairage
Département Ventes
Superviseur Directeur des ventes pour la région du grand Montréal
Location Québec

Connaissez vous Stanpro?
Chez Stanpro, nos employés sont au cœur de notre culture. Nous offrons un environnement de travail sain, stimulant et 
respectueux où chaque personne a l’opportunité de développer son talent et de réinventer son quotidien. Nous 
encourageons le travail d'équipe et nous nous efforçons de faire du travail un endroit où il fait bon vivre, avec une 
atmosphère familiale où nous mettons tout en œuvre pour faciliter un équilibre de vie personnelle et professionnelle.
 
Voici ce que vous gagneriez à nous joindre : 
 

 Vacances, cinq (5) jours de congé personnels ainsi que des congés payés lors de la période de fermeture des Fêtes. 
(Oui, congé payé lors des fêtes, parfait pour en profiter pleinement!)

 Assurance collective incluant les services d'un programme d'aide aux employés et la télémédecine;
 Salaire de base compétitif et une structure de boni non plafonné;
 Allocation voiture;
 Allocation pour activité physique (peu importe ton sport préféré, on t’en payera une partie);
 Plusieurs activités de "team building" au courant de l’année;
 Équipement pour le télétravail, cellulaire, allocations mensuelles et beaucoup plus!

 

Résumé du poste

Nous sommes à la recherche d’une personne passionnée et motivée, enthousiaste à l’idée de travailler avec nos produits. 
Vous aurez l’occasion d’être un expert et une personne ressources dans l’industrie de l’éclairage ainsi que d’être 
responsable du développement des affaires de la région de l’est de Montréal. 

Si vous êtes une personne motivée, axée sur les résultats, qui poursuit des objectifs et de grands rêves, nous voulons vous 
rencontrer!

Vos principales responsabilités seront:

 Développer une relation d’affaire avec les entrepreneurs et assurer un suivi auprès de nos distributeurs;

 Saisir toutes les opportunités de ventes dans votre territoire et chez vos clients assignés, réaliser et dépasser les 
ventes du territoire en utilisant des stratégies de vente et de suivi compétitives ;
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 Établir et maintenir d'excellentes relations commerciales avec les distributeurs autorisés de son territoire.

 Assurer l'éducation et la formation sur les produits existants et nouveaux, y compris les outils de marketing et de 
vente connexes chez les distributeurs autorisés conjointement avec le marchandiseur.

 Participer activement aux différentes activités de formation, salons professionnels, réunions de vente, réunions de 
vente nationales, etc. ;

 Se tenir au courant des tendances du marché afin de proposer de nouvelles idées de produits au département 
marketing.

 Toutes autres tâches connexes.

Compétences et qualifications requises

Compétences:

 Être centré sur le client et orienté vers les personnes ;

 2 + ans d'expérience et de relations avec les ventes aux entrepreneurs et distributeurs;

 Faire preuve d'un grand sens de l'autonomie, d'initiative et d'acuité commerciale ;

 Détenir un permis de conduire valide

 Solides compétences en présentation et en communication ;

 Bonnes compétences informatiques ; suite MS Office, logiciel Zoom / Teams;

 Expérience en éclairage, en électricité ou en systèmes de contrôle, un atout ;

 


